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1. SALE 

Tabela zawiera informacje dotyczące sprzedaży towarów (cena netto, marża oraz ilość towaru na pozycji 

dokumentu). Cena netto oraz marża są wyrażone w trzech walutach: PLN, CZK oraz EUR. Dane do tabeli są 

pobierane z następujących dokumentów : 

• IN – faktura sprzedaży 

• CS – faktura korygująca sprzedaży 

• CE – storno faktury korygującej sprzedaży 

• RE – nota korygująca in minus 

• OR -  sprzedaży zlecenie sprzedaży 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Rysunek 1 - Sale Excel 

Rysunek 5 - Pozycje na dokumencie SAP Business One 
Rysunek 4 - Sale Excel 

Rysunek 2 - Pola definiowane przez 

użytkownika SAP Business One 

Rysunek 3 - Dokument SAP Business One 

Cena netto pozycji. 

Marża 

Ilość towaru na pozycji dokumentu. 

Data dokumentu (w przypadku zlecenia sprzedaży jest to data 

dostawy). 

Podsumowanie z całego roku 

Podsumowanie dla danego 

miesiąca. 
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Pozostałe pola:  

• item-description – Towar - opis 

• Doc-company – Dok - Firma  

• Doc-department – Dok - oddział 

• Doc-series no. – Dok – seria numeracji 

• Doc-no corrected - Dok-nr korygowanego 

• Doc-posting date – Dok – data księgowania 

• Doc-payment date – Dok – data płatności 

• Doc-document date – Dok – data dokumentu 

• Doc-payment date days – Dok - termin 

płatności dni 

• Doc-quarter – Dok - kwartał 

• Doc-settled - Dok- rozliczony 

• Doc-amount settled - Dok-kwota rozliczona 

• Doc-balance of payments - Dok-saldo 

płatności 

• Doc-owner – Dok - właściciel 

• Doc-user - Dok-użytkownik 

• Doc-contact person – Dok – osoba kontaktowa 

• Doc-from app – Dok – z aplikacji 

• Doc-ship to-state - Dok-odbiorca dostawy-woj. 

• Doc-ship to-city - Dok-odbiorca dostawy-

miasto 

• Doc-ship to-street - Dok-odbiorca dostawy-

ulica 

• Doc-bil to-state - Dok-odbiorca faktury-woj. 

• Doc-bil to-city - Dok-odbiorca faktury-miasto 

• Doc-bil to-street - Dok-odbiorca faktury-ulica 

• BP-group – PH – grupa  

• BP-representative 2 – PH – opiekun handlowy 

• BP-abc -  PH - abc 

• BP-email – PH - email 

• Item-code – Towar - kod 

• Item-bar code – Towar – kod kreskowy 

• Item-description – Towar – opis  

• Item-stock – Towar - magazyn 

• Item-producer – Towar - producent 

• Item-supplier code – Towar – indeks dostawcy 

• Item-trade group – Towar – grupa handlowa 

• Item-bonus group – Towar – grupa bonusowa 

• Item-b2b visible – Towar-b2b widoczny 

• Item-b2b level 0 - Towar-b2b poziom 0 

• Item-b2b level 1 - Towar-b2b poziom 1 

• Item-b2b level 2 - Towar-b2b poziom 2 

• Item-b2b level 3 - Towar-b2b poziom 3  

• Item-b2b level 4 - Towar-b2b poziom 4 

• Item-b2b level 5 - Towar-b2b poziom 5 

• Item-b2b level 6 - Towar-b2b poziom 6 

• Item-b2b level 7 - Towar-b2b poziom 7 

• Item-b2b level 8 - Towar-b2b poziom 8 

• Item-b2b level 9 - Towar-b2b poziom 9 

• Item-in Stock – Towar – na magazynie 

• Item-committed – Towar - potwierdzone 

• Item-ordered – Towar – zamówione 

• Item-available – Towar – ilość dostępnych 

• Item-min. Stock– magazyn ilość minimalna 

• Item-req. Stock – magazyn ilość wymagana 

• Item-stock control – Magazyn  - kontrola 

normatywów 

• Item-abc – Towar abc 

• PosDoc-line no. – Nr pozycji 

• PosDoc-purchase price – Cena netto 

• PosDoc-purchase price before discount – Cena 

netto przed rabatem  

• PosDoc-discount - Rabat 

• PosDoc-discount % - Rabat procent 

• PosDoc-unit price  - Cena netto 

• PosDoc-total before discount – Wartość netto 

przed rabatem 

• PosDoc-vat – Wartość VAT na pozycji 

• PosDoc-total gross – Wartość brutto pozycji 

• PosDoc-item description – Nazwa towaru 

• PosDoc-sales employee - Sprzedawca 

• PosDoc-stock - Magazyn 

• PosDoc-distribution rules – Reguła rozdziału 

• PosDoc-distribution rules own cost – reguła 

rozdziału kosztów własnych 

• PosDoc-purchase value – Dok – wartość 

zakupu 

• PosDoc - desire data - Zlecenie sprzedaży – 

oczekiwana data

 

 

 

 



 
4 

 

 

Wartości ujemne na pozycjach są kolorowane na czerwono. 

 

Rysunek 6 - Sale Excel 
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